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Услуги таких специалистов помогают 
не только сохранить жизнь в аквариуме, 
но и облегчить ее почитателям подво-
дного мира

В Алматы все большей популярностью 
пользуются услуги опытных аквариумни-
стов. Крупные зоомагазины создают для 
таких специалистов отдельные штатные 
единицы. Что входит в их обязанности, 
чему еще, помимо эстетической со-
ставляющей, аквариумы обязаны своей 
офисной популярностью, а так же в ка-
кую сумму почитателям может обойтись 
кусочек подводного мира в интервью 
Kapital.kz рассказал аквариумнист зо-
омагазина «Живой уголок» Александр 
Строганов.

- Насколько профессия «аквариум-
нист» серьезная на сегодняшний день?

- Это очень серьезная профессия. 
Жаль только, что в вузах не готовят та-
ких специалистов. Аквариум дома или в 
офисе ведь часть природы и его нужно 
правильно организовать: течение, хоро-
шую фильтрацию, правильные бакте-
рии, создать микрофлору. Даже просто 
так наливать воду в аквариум из-под 
крана нельзя. А рыбок нужно не только 
кормить, но лечить, адаптировать после 
перевозки и делать много других вещей.

- Если нет специальных факультетов, 
то как становятся аквариумнистами?

- Это любители-самоучки, которые за-
хотели заниматься этим делом. Я сам, 
например, стал развиваться без учебни-
ков. Сначала учился у своего напарника, 
потом в интернете, там много познава-
тельных видео российских аквариумни-
стов. Эта наука не стоит на месте и раз-
вивается каждый год.

Есть распространенное мнение о том, 
что у рыбок память всего лишь 3 секун-
ды, но так можно говорить не про всех. 
Многие рыбы очень вас понимают. На-
пример, рыбки некоторых видов узнают 
своего хозяина - они знают, кто их кормит.

Если в комнату зайдет посторонний 
человек, они не покажет никаких эмоций. 
Но увидев хозяина, сразу начнают ба-
ловаться: подплывают, поиграют, будут 
привлекать его внимание, дадут погла-
дить себя по животику, по голове после 
кормления.

- Насколько популярны ваши услуги?
- Многие компании обращаются. Я 

создаю дизайн. Выбираю цвет грунта – 
темный или светлый. Рыбки могут жить 
и в пустом аквариуме, поэтому мы от-
талкиваемся от вкусов клиента. Бывает 
грунт, который делает воду жесткой или 
мягкой, есть питательный грунт для жи-
вых растений.

Выбираем корягу, например, живую. 
Она подкисляет воду и это очень полез-
но для рыб, которые комфортно чувству-
ют себя в мягкой воде. На эту коряжку 
можно поселить живые растения. Самое 
неприхотливое среди них анубиас. Оно 

очень красивое, не требует особенных 
условий содержания: обычный не слиш-
ком яркий свет, не нужно питательного 
грунта. Анубиас не укореняется, а просто 
цепляется за коряжку и красиво растет.

Если человек хочет поселить в аквари-
уме более экзотичные растения, то там 
уже нужна другая система ухода – не-
обходимо подавать углекислый газ, еже-
дневно добавлять в воду питательные 
микро- и макроэлементы. Чем экзотич-
нее растения и рыбки, тем сложнее за 
ними ухаживать.

Кроме рыбок в аквариум можно для 
красоты заселить улиток. Хотя среди них 
есть и полезные виды. Сейчас на нашем 
рынке появилась полезная улитка, по-
едающая водоросли, которые появляют-
ся на растениях. Растения в аквариуме и 
водоросли – это не одно и то же. Водо-
росли нападают на растения и появляют-
ся в виде налета на листочках и стволах.

Так же в аквариум можно добавить че-
репашек. Вместо рыбок можно завести 
аксолотля.

Но он должен жить отдельно от рыбок.
В аквариуме могут жить креветки, но 

не со всеми рыбками, а только с ма-
ленькими, чтобы они не смогли съесть 
креветок. Креветка - это такое безобидно 
существо.

- Какие рыбки у нас пользуются наи-
большей популярностью?

- Очень популярны глофиш – малень-
кие флоуресчирующие рыбки.

Это селекционный вид, таких красок в 
природе нет. Они не теряют свой яркий 
цвет по мере взросления. Пользуются 
большим спросом у детей.

Люди постарше любят классику: не-
онов, родостомусов, скалярий.

Кто-то предпочитают хищных рыб из-
за их поведения, того, как они играют, как 
необычно плавают, особенно, в период 
нереста.

Есть интересная бойцовская рыбка. К 
сожалению, может жить только одна в 
аквариуме. Когда к самцу хотят подса-
дить самку, то их предварительно нужно 
друг с другом познакомить. Рядом ставят 
два аквариума, в одном живет самец, в 
другом – самка. И они через стекло друг 
с другом знакомятся, привыкают друг к 
другу. Потом их соединяют. Самец начи-
нает строить гнездо для будущих маль-
ков, создавая много-много пузырьков на 
поверхности аквариума. Самка набирает 
икру, когда икры уже много, он обжима-
ет самку с двух сторон и выдавливает 
из нее икру. Икра падает, а потом оба 
родителя ртом складывают икринки в 
те самые пузырьки. До появления маль-
ков родителей нужно отсадить в другой 
аквариум, чтобы они не съели свое по-
томство.

- Не устраивают рыбьи бои?
- Нет, но можно было бы. Это впечатля-

ющее зрелище. Когда двух самцов сажа-

ют в аквариум, то они надувают жабрики, 
становятся такие напыженые, злые, сце-
пляются ртами и начинают трепать друг 
друга. Если их вовремя на разнять, могут 
убить друг друга.

- Где сейчас чаще всего устанавливают 
аквариумы?

- Помимо домов, в офисах компаний, 
чтобы во время тяжелого дня отвлекать-
ся от работы, расслабляться. Стомато-
логии, клиники заказывают.

- Вы разрабатываете для них дизайн 
аквариумов прямо на месте? На что вы 
ориентируетесь в первую очередь?

- Важно начать с самого аквариума, ко-
торый лучше подбирать в соответствии 
с цветом мебели. Нужно так же учесть, 
чтобы на него не попадали прямые сол-
нечные лучи, иначе в аквариуме будет 
болото. Лучше установить в темном ме-
сте и где меньше хлопают дверью, по-
тому рыбы испытывают стресс от шума, 
они очень нежные создания.

Ну и собственно, сам дизайн аквариу-
ма. В советское время заднюю стенку ча-
сто обклеивали картинками с изображе-
ниями самих же рыб. Сейчас ее можно 
оформить специальной синей или чер-
ной пленкой, чтобы казалось, что позади 
бездна. Рассыпать по дну черный грунт, 
на коряги поселить ярко-зеленые расте-
ния и запустить крупных белых рыб. Они 
будут медленно плавать по аквариуму, 
на это очень приятно смотреть.

- Какая спецтехника нужна?
- Хорошие фильтры будут очищать 

воду от фикалий. В природе они смы-
ваются течением, а в аквариуме вода 
застойная. Как говорят аквариумнисты, 
фильтрации много не бывает. Темпера-
тура воды регулируется нагревателями, 
так как у каждой рыбки есть определен-
ная температура содержания в воде.

Система воздухообмена. Поскольку 
рыбы дышат растворенным в воде кис-
лородом, то если эту систему выклю-
чить, они задохнуться и умрут.

Нужна подсветка, потому что в аква-
риуме, как и в природе, должен быть 
день и ночь – рыбы, как и другие жи-
вые существа, должны спать. Кстати, 
подсветка может быть нескольких цве-
тов. Для рыб цветовой спектр не имеет 
значения, а клиентам нравится. Можно 
сделать синюю подсветку, белую, крас-
ную. Можно поиграть цветами, напри-
мер, включать синий и красный, это 
даст красивый фиолетовый цвет. Мож-
но управлять подсветкой с помощью 
пульта управления.

- Сколько может стоить аквариум с та-
кой красотой?

- За 30 тысяч тенге можно оформить 
неплохой аквариум. За эту сумму клиент 
получает аквариум немецкого производ-
ства с очень хорошим стеклом, очисти-
телем, положим туда камешки, поселим 
красивое растение, запустим рыбок, под-

берем им хороший питательный корм. В 
принципе вот это все, что нужно.

Можно еще дешевле – в офис на ком-
пьютерный стол оформить небольшой 
аквариум-рюмку и пустить туда рыбку 
петушка. Ей не нужна система воздухо-
обмена, она берет воздух, подплывая к 
поверхности воды. Тоже умная рыбка, 
несмотря на то, что маленькая: подплы-
вает к вам, повыбражает, пообижается. С 
ней можно поиграть, опустить зеркальце 
в воду и она, видя свое отражение, начи-
нает раздувать жабры, распускает плав-
ники и попытается подраться.

- Сколько стоил самый дорогой аквари-
ум, который вы оформляли?

- Был аквариум на миллион тенге. То 
есть там сам аквариум был большим, до-
рогие стайные рыбы метиннисы, так же 
свинорылая черепашка, она постоянно 
содержится в воде, не выбирается на 
сушу, и аравана – это азиатская рыба, 
очень ценится в Китае, их много видов. 
Одна из умных рыб. Она крупная и не 
подходит для содержания в маленьком 
аквариуме. Аравана может сидеть у по-
верхности воды, но когда заходит хозя-
ин, то начинает вальяжно плавать, очень 
грациозная, может показать ему всю 
свою красоту, потереться о руку, как кош-
ка. Кроме того, ее интересно кормить. 
Она может выпрыгивать из аквариума, 
иногда на метр, и выхватить еду из рук. 
Аравана считается самой дорогой рыб-
кой в мире. На аукционах ее стоимость 
доходит до 20-30 тысяч долларов.

- Сколько стоят ваши услуги, когда вы 
организовываете аквариум?

- За дизайн я денег не беру, только за 
запуск, когда нужно все обустроить на 
месте. Это примерно 10 тысяч тенге. 
Чистка аквариума от 5 до 10 тысяч тенге 
в зависимости от запущенности.

- Логично предположить, что это риско-
ванный бизнес. Как можно минимизиро-
вать эти риски?

- Мы покупаем рыбок у проверен-
ных поставщиков в России и Европе. 
Их перевозят в специальных плотных 
транспортировочных пакетах, накачи-
ваются кислородом. В них рыбки мо-
гут находиться сутки-двое. Когда рыба 
приезжает, мы стараемся ее выходить, 
устраиваем карантинный период. По-
сле транспортировки рыба испытывает 
стресс, а это та же самая болезнь. Что-
бы адаптировать рыбу мы используем, 
так называемую, капельницу. Это когда 
с помощью тоненького шланга в емкость 
с рыбкой подается наша вода. У воды 
ведь в России, Европе и Казахстане раз-
ное качество. Нужно, чтобы рыбки по-
степенно привыкали к новой среде оби-
тания. Собственно, вот это и есть самый 
существенный риск. А так, мы закупаем 
рыбок, которые пользуются популярно-
стью.

kapital.kz

На чем зарабатывают 
аквариумнисты?
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Предприниматель Динмухамед Байту-
каев рассказал о создании Cosmoberry, 
особенностях продажи вкусных букетов 
и выходе на рынок Астаны

Рынок цветов перенасыщен, и на сме-
ну стандартным букетов приходят съе-
добные. Тут каждый желающий может 
проявить фантазию. Динмухамед Бай-
тукаев не растерялся и нашел новую 
подачу такого стандартного сочетания 
вкусов, как клубника в шоколаде. Поз-
же открыл свой магазин Cosmoberry, и 
сегодня клубничные букеты разлетают-
ся на ура, а предприниматель уже го-
товится к открытию второго магазина в 
Астане. Корреспондент центра деловой 
информации Kapital.kz поговорил с мо-
лодым предпринимателем и узнал, что 
нужно для открытия такого бизнеса и 
можно ли на нем заработать.

Идея появилась случайно
«Моя девушка очень любит клубнику, 

и однажды вечером мы растопили шо-
колад и решили попробовать макнуть 
туда клубнику. Потом начали искать в 
интернете, что еще можно сделать с 
ней. Но в основном находили стандарт-
ные варианты подачи ягоды с шокола-
дом. Мы начали думать, что интерес-
ного можно сделать. Так и зародилась 
идея открытия магазина», - говорит 
Динмухамед Байтукаев.

В начале 2017 года появился мини-
цех, где происходил процесс создания 
бренда: упаковки, дизайна, логотипа. 
В клубнике Динмухамед научился раз-
бираться со временем, перепробовав 
разные сорта. Первые продажи были 
друзьям и родственникам. Позже под-
ключили instagram и начали вклады-
ваться в рекламу.

«Спрос на наши изделия был хоро-
ший. Мы видели, что у нас получается. 
И в то время когда мы начинали, на 
рынке Алматы не было конкурентов. 
Всю технику и дизайн придумали сами. 
Название долго сочиняли, но пока не 
успели зарегистрировать», - сказал 
предприниматель.

После года работы появилась воз-
можность открыть офлайн-магазин. И 
сегодня сюда приходят на дегустацию 
либо за готовым букетом. Заказ прини-
мается за час.

«Сбор нашего букета трудоемкий, с 
использованием рисунков и опреде-
ленного дизайна. Раньше за день мы 
успевали сделать не более 10 букетов. 
Сейчас наладили и ускорили процесс, 
поэтому стали успевать больше, - до-
бавил собеседник. - После того как мы 
запустили компанию, первые 3-4 меся-
ца я работал один. Тонкости узнавал в 
процессе. Когда начали расширяться, я 
понял, что самому тяжело. Сейчас штат 
состоит из пяти человек – два флори-
ста, курьер, менеджер по колл-центру. 
Я занимаюсь операционными момента-
ми».

Стоимость клубники сказывается на 
конкуренции

Динмухамед рассказывает, что бук-
вально за последний год, после откры-
тия Cosmoberry, в городе появилось 
более 15 аналогичных компаний. Но те 
недолго продержались на рынке и бы-
стро закрылись.

«Тут есть некоторые нюансы с заку-

пом клубники. Летом мы покупаем мест-
ную ягоду, а когда она заканчивается, 
поставщики завозят привозную. Зимой 
ее стоимость значительно отличается 
от летней. Один килограмм можно срав-
нить со стоимостью трех килограммов 
мяса в магазине. Это от пяти до девяти 
тысяч тенге», - делится собеседник.

Летний урожай стоит дешевле, в рай-
оне двух тысяч тенге. Но летом клубни-
ка может быть мягкой или быстро пор-
титься, терять презентабельный вид. 
А при составлении композиции очень 
важно, чтобы ягода оставалась твер-
дой, мясистой и при этом вкусной.

«В прошлом году мы покупали клуб-
нику в Южно-Казахстанской области. 
Там как раз открылась большая тепли-
ца. Мы стараемся покупать местную, 
потому что привозная не такая нату-
ральная. В неделю используем от 50 кг 
ягоды, в день от 10 кг. Остатки в виде 
2-3 кг используем на следующий день. 
Завозят клубнику нам каждый день или 
через день. На один букет может уйти 
около 3-4 кг ягоды, - сказал бизнесмен. 
– Разбираться в клубнике мы научились 
не сразу. Но теперь, просто посмотрев 
на ягоду, можем определить, какая из 
них нам подойдет».

К выбору шоколада Динмухамед по-
дошел с такой же ответственностью, 
как и к выбору клубники. В работе ис-
пользуется бельгийский, французский, 
итальянский шоколад.

«Обычно используем все три вида 
шоколада, но не везде. Цветные букеты 
мы изготавливаем из бельгийского шо-
колада розового, оранжевого и зеленого 
цвета. Очень важно, чтобы шоколад не 
был безвкусным или слишком притор-
ным. Букет должен получиться краси-
вым как на вид, так и на вкус», - сказал 
предприниматель.

Бизнес окупился быстро
Первый взнос для открытия магазина 

составил миллион тенге. За четыре ме-
сяца вложенные деньги окупились уже 
не один раз. Сейчас магазин работает 
только на выручку.

«У нас даже есть франшиза, но мы 
не спешим ее продавать, потому что 
вся линейка нашей продукции пока не 
готова, - делится собеседник. – Круп-
ные города мы наметили для себя, бу-
дем там открывать филиалы. А в города 
поменьше планируем продавать фран-
чайзинг».

На сегодняшний день маржиналь-
ность бизнеса начинается от 60-70% до 
200%. На это влияют сложность рабо-
ты, себестоимость и размер продукции. 
Стоимость одного вкусного съедобного 
лакомства варьируется от 5 до 40 тыс. 
тенге, в зависимости от размера.

«Мы выдержали среднюю сумму на-
ряду с обычными логистическими ком-
паниями, чтобы было равноценно по-
купке, к примеру, цветочного букета за 
20 тысяч. Также сравнили, чтобы они 
были сопоставимы по размерам. Ведь 
людям нравится пробовать что-то но-
вое. И эти букеты не вянут, а очень бы-
стро съедаются. Сейчас это тренд во 
флористике», - замечает Динмухамед.

Ежедневно магазин выполняет около 
пяти заказов, еженедельно около 50. 
Заказывают все: начиная от маленьких 
наборов фруктов в шоколаде, заканчи-
вая метровыми букетами.

«Конечно, не всегда все идет глад-
ко, и мы сталкивались с некоторыми 
сложностями в реализации. Но это еще 
больше толкает нас двигаться вперед, 
придумывать что-то новое, думать над 
рекламой, сбытом, проводить новые 
акции для привлечения клиентов. Сей-
час на бартерных условиях работаем 
со многими блогерами. Выход всегда 
находим. За время совместной работы 
сделано уже очень многое», - констати-
рует мужчина.

Сладости любят все
«По статистике, нашу страницу в 

instagram просматривает 80% девушек, 
20% мужчин. Наших клиентов можно 
разделить на три категории: мужчины, 
девушки и школьники. Девушки лю-
бят дарить букеты своим подругам, а 
школьники скидываются кому-нибудь 

на день рождения или дарят учителю», 
- говорит собеседник.

Срок годности вкусной продукции - 24 
часа. Но обычно долго такой букетик не 
залеживается. Самая благоприятная 
температура для хранения клубники 
три-четыре градуса. В этот момент яго-
да «спит», не теряет своих вкусовых 
качеств и формы. Таким образом, она 
может храниться в течение пяти дней.

«Маленький букет рассчитан от двух 
до четырех человек. Средний на пять, 
большой на десять. Он будет весить 4-5 
кг. В праздничные дни поступает наи-
большее количество заказов, особенно 
на 14 февраля и 8 Марта. В эти дни мы 
готовим утренние заказы с ночи. Все 
идеи возникают в процессе. Мы учи-
тываем желания и мнения клиентов. И 
хоть продукты стандартные – клубника 
и шоколад, людям это не надоедает. Мы 
добавили еще ягодные наборы. Есть 
банан, инжир, маракуйя, манго в шоко-
ладе. Все, что можно объединить с шо-
коладом», - рассказывает собеседник.

На достигнутом Динмухамед останав-
ливаться не собирается, и, помимо бу-
кетов из клубники, ассортимент попол-
нится фруктовыми букетами.

«Это будет Cosmofrutti для любителей 
фруктов. Теперь лагеря разделятся на 
любителей ягод и фруктов. Мы планиру-
ем их делать тут же. Идея пришла сама 
собой, по мере того как люди спрашива-
ли про такие букеты. Мы уже собирали 
такие букеты, спрос на них есть. Конку-
ренцию и нюансы предусмотрели, изу-
чили. Намерены приучать наших людей 
переходить на съедобные букеты. А до 
14 февраля у нас откроется магазин в 
Астане», - заключил предприниматель.

kapital.kz

Как продать казахстанскую клубнику 
в бельгийском шоколаде


